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Большие выгоды, небольшие потери
В июньском выпуске журнала «Финансы и развитие» 2016 года 
были приведены замечания Дани Родрика о  выгодах и  поте-
рях в  результате перехода к  более свободной торговле («Бун-
тарь с  идеалами»). В  цитате Родрика говорится, что теория 
торговли «показывает, что чем больше чистые выгоды, тем мас-
штабнее [необходимое] перераспределение. Было бы бессмыс-
ленно утверждать, что выгоды велики, а объем перераспределе-
ния небольшой». Я хотел бы отметить, что как общий тезис эти 
утверждения неверны по изложенным ниже причинам. Важно 
сопроводить эти заявления соответствующими оговорками, 
иначе они могут быть использованы как предлог, чтобы отло-
жить проведение либерализации.

Предположим, что при открытии конкретного рынка для тор-
говли внутренняя цена падает и  происходит импорт товара. 
Вследствие падения цены производители страдают, а  потреби-
тели выигрывают. С технической точки зрения происходит сни-
жение «прибыли производителя» и  прирост «прибыли потре-
бителя». Величина прироста прибыли потребителя и  снижения 
прибыли производителя зависит, помимо прочего, от  ценовой 
эластичности спроса и  предложения, и  нет никаких оснований 
полагать, что они систематически связаны друг с другом. Таким 
образом, при данном снижении цен прирост выгоды потребителя 
будет очень большим, а снижение прибыли производителя очень 
невелико при высокой ценовой эластичности и  спроса, и  пред-
ложения. Выгоды и потери различных групп от открытия рынка 
для торговли зависят, в  частности, от  значений эластичности, 
и вопрос определения этих величин носит эмпирический харак-
тер. Вполне возможно, что эти значения эластичности таковы, что 
выгоды велики, а потери, то есть, «перераспределение», низки.

Уровень отечественного производства относительно потреб-
ления и, следовательно, импорта, также имеет значение для 

размера выгод и  потерь. Предположим, что данный продукт 
в стране не производится, поэтому потребительский спрос удов-
летворяется только за счет импорта. В этом случае снижение тор-
гового барьера увеличит прибыль потребителей без каких-ли-
бо потерь прибыли для производителя. В этом случае открытие 
рынка для торговли не приводит к какому-либо перераспределе-
нию. Насколько это реально? Вполне реально.

Приведем лишь один пример: многие развивающиеся страны 
не  производят автомобилей, но  устанавливают различные 
ограничения на  их ввоз. Таким образом, снятие ограничений 
на  импорт автомобилей создает выгоду для потребителей без 
потерь для производителя и  поэтому не  приводит к  перерас-
пределению. Следовательно, когда внутреннее производство 
очень невелико по  сравнению с  внутренним потреблением, 
и соответственно уровень импорта очень высок, выгода потре-
бителей может быть довольно большой, а  потери производи-
телей весьма низки. Опять же, этот вопрос решается в странах 
эмпирическим путем. Компьютеры и  смартфоны также могут 
служить хорошим примером случая, когда выгода может быть 
большой, а потери небольшими.

Иными словами, величины выгод и  потерь, возникающих 
в  результате открытия рынка для торговли, зависят от  эла-
стичности спроса и  предложения, а  также от  размера внут-
реннего производства относительно потребления. Это кри-
тически важные факторы, ограничивающие применение 
замечаний Родрика. Было бы интересно поглубже разобраться 
в этих вопросах, используя фактические данные по странам.

Стивен Токарик,
старший экономист, Исследовательский департамент МВФ
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